
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



Bundle 1 

Schreiben und Rhetorik 

Teil 4: Du schreibst branchenfremden Neukunden an 

Teil 5: Du schreibst brancheninternen Neukunden an 

 

 

Teil 4: Du schreibst branchenfremden Neukunden an 

 

Ihr schreibt einen Neukunden an, der in einer ganz anderen Branche tätig ist. Es ist wichtig zu wissen, 
dass 90% der angeschriebenen Personen nicht antworten. Für die verbleibenden 10% ist es 
entscheidend, einen überzeugenden Einstiegstext zu haben. Beispiele dafür sollten persönlich und 
ansprechend sein. 
 

Es gibt klare Regeln zu beachten. Es ist nicht ratsam, direkt nach dem Budget zu fragen oder den 
Kunden zu sehr zu bedrängen. Stattdessen ist es erlaubt und sogar empfehlenswert, die Wünsche und 
Ziele des Kunden herauszufinden. 
 

Nach dieser ersten Kontaktaufnahme geht es darum, einen Anruf vorzuschlagen. Dabei könnte man 
erwähnen, dass man sich noch in der Lernphase befindet und noch nicht über ausreichend Wissen 
verfügt. Gleichzeitig könnte man betonen, dass ein Experte im Team bereit ist, die spezifischen 
Anforderungen des Kunden zu übernehmen. 
 

Beispiel: 
 

Hallo [Name des potenziellen Kunden], 
 

ich hoffe, diese Nachricht erreicht dich gut gelaunt! Mein Name ist [Dein Name], und ich bin bei 
FOElite. Obwohl unsere Wege in unterschiedlichen Branchen liegen und dir FOElite noch nichts sagt, 
denke ich, dass wir vielleicht dennoch ein paar Gemeinsamkeiten haben. 
 

Ich bin mir bewusst, dass es heutzutage schwierig sein kann, in der Flut von Nachrichten den 
Überblick zu behalten. Aber ich gehöre zu den 10%, die daran glauben, dass hinter jeder Nachricht 
die Möglichkeit auf eine interessante Konversation steckt. 
 

Anstatt uns mit formellen Fragen nach Budgets zu belasten, würde ich viel lieber mehr über deine 
Wünsche und Ziele erfahren. Jeder ist individuell hat seine einzigartige Geschichte, und ich bin 
gespannt darauf, ob du jemand mit großen materiellen Zielen, persönlichen Zielen oder selbstlosen 
Zielen bist. 
 

Ich freue mich darauf, von dir zu hören 

 

LG  
 

 

Teil 5: Du schreibst brancheninternen Neukunden an 

 

Beispiel 1: 
 

Bei einem brancheninternen Kunden stell einfach folgende simple Fragen: 
 

Hey, du machst ja ein Onlinebusiness was machst du? 

Wie lange machst du das schon? 

Wie viel hast du schon verdient? 



Mit welchem Zeitaufwand? 

 

Wie willst du dadurch deine Ziele erreichen, wenn es (Betrag X) auf (x) Monaten sind? 

Wenn du deine Zeit die du investierst mal 10 nimmst hast du (Betrag X mal 10) aber hast du auch 
10mal so viel Zeit wie jetzt? Ich denke nicht. Also musst du mit dem gleichen Zeitaufwand viel mehr 
verdienen als du jetzt verdienst oder? 

 

Ich würde einfach mal ein kostenloses Gespräch anbieten damit wir mal schauen können, wie wir 
dein Business optimieren können, damit du mit dem gleichen Zeitaufwand mehr Geld verdienst und 
im Endeffekt deine Ziele erreichst. Hierfür würde ich mit dir und einem ausgebildeten Spezialisten ein 
kostenloses Gespräch vereinbaren. 
 

Ich meine ja, was hast du denn zu verlieren? 

 

Wann hast du denn die Tage mal Zeit eher so abends oder vormittags was ist dir lieber? 

(Termin ausmachen mit entweder oder Variante) 
 

 

Beispiel 2: 
 

Servus [Name des potenziellen Mitarbeiters], 
 

Mein Name ist [Dein Name], und ich bin mit FOElite kooperiert. Ich habe deine Erfolge und dein 
Fachwissen im Onlinemarketing aufmerksam verfolgt und sind beeindruckt von deinen 
herausragenden Leistungen. 
Bei FOELite glauben wir daran, dass Talente wie du den Unterschied machen können. Unsere Mission 
ist es, ein inspirierendes Umfeld zu schaffen, in dem Innovation und persönliches Wachstum 
gefördert werden. Durch intensive Recherche überzeugten uns nicht nur deine fachlichen 
Qualifikationen, sondern auch deine Werte und deine Leidenschaft für [spezifisches Thema]. 
 

Wir sind der Meinung, dass du mit deinem Know-how und deiner Erfahrung einen bedeutenden 
Beitrag zu unserem Team leisten könntest. Daher möchten wir gerne die Möglichkeit nutzen, mit dir 
über eine potenzielle Zusammenarbeit zu sprechen. 
Ich lade dich herzlich zu einem unverbindlichen Gespräch ein, in dem wir mehr über deine 
beruflichen Ziele und Wünsche erfahren können. Deine Expertise wäre eine wertvolle Bereicherung 
für [Dein Unternehmen], und wir sind davon überzeugt, dass du dich bei uns sowohl beruflich als 
auch persönlich weiterentwickeln könntest. 
Wenn du Interesse an einer spannenden neuen Herausforderung hast, freue ich mich darauf, von dir 
zu hören und mehr darüber zu erfahren, wie wir gemeinsam erfolgreich sein können. 
 

LG 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



Urheberrechtsverletzungsklausel 
Diese PDF-Datei enthält Materialien, die durch Urheberrechte geschützt sind und Eigentum von 

FOElite sind. Jegliche unautorisierte Nutzung, Vervielfältigung, Verbreitung oder öffentliche 
Darstellung dieser Materialien stellt eine Verletzung der Urheberrechte dar. 

 

Verstoß und Konsequenzen: 
Im Falle einer festgestellten Urheberrechtsverletzung behält sich FOElite das Recht vor, rechtliche 
Schritte einzuleiten, um die Verletzung zu beenden und Schadenersatz für entstandene Schäden 

geltend zu machen. Dies kann zivil- und/oder strafrechtliche Maßnahmen einschließen. Grundsätzlich 
entsteht bei jedem Urheberrechtsbruch eine Schadensersatzforderung von mindestens 50.000€. 

 

Meldung von Urheberrechtsverletzungen: 
Wenn Sie der Meinung sind, dass Ihre Urheberrechte verletzt wurden oder Sie Informationen über 

eine mögliche Urheberrechtsverletzung haben, kontaktieren Sie bitte uns. 
 

Erlaubte Nutzung: 
Die Nutzung dieser Materialien ist nur gemäß den ausdrücklichen schriftlichen Genehmigungen von 

FOElite gestattet. 
Wir appellieren an alle Benutzer, die Urheberrechte zu respektieren und die Materialien gemäß den 

geltenden Gesetzen und Genehmigungen zu verwenden. 
 

 

 

 


