
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



Bundle 1 

Schreiben und Rhetorik 

Teil 2: Branchenfremder Neukunde schreibt dich an 

Teil 3: Brancheninterner Neukunde schreibt dich an 

 

 

Teil 2: Branchenfremder Neukunde schreibt dich an 

 

Small Talk: 

In einem ersten Schritt wird mit einem lockeren Small Talk gestartet. Hierbei kann nach 

Erfahrungen in der Online-Branche gefragt werden, um eine angenehme 

Gesprächsatmosphäre zu schaffen. Auch das Erfragen des Alters kann eine persönliche Note 

einbringen. 

 

Wünsche und Ziele: 

Im Anschluss erfolgt die Frage nach großen Wünschen oder Zielen des Kunden. Dies zeigt 

nicht nur Interesse, sondern legt den Grundstein für eine maßgeschneiderte Beratung. 

 

Budgetfrage: 

Ein weiterer Schritt ist die Abfrage des Budgets, um realistische Lösungen anbieten zu 

können. Dabei wird bewusst betont, dass dies lediglich der Planung dient und keinerlei Druck 

auf den Kunden ausüben soll. 

 

Zahlungsfähigkeit prüfen: 

Anschließend wird die Herkunft des Budgets thematisiert, um zu verstehen, von welcher 

Finanzquelle die Mittel stammen. Hierbei kann konkret nach PayPal, dem Bankkonto oder 

anderen Quellen gefragt werden. 

 

Fachkompetenz: 

Nachdem das Budget geklärt ist, wird dem Kunden Hilfe und Unterstützung angeboten. 

Dabei wird ehrlich kommuniziert, dass möglicherweise Fachkompetenz fehlt, jedoch der 

Wille besteht, den Kunden optimal zu unterstützen. Dies führt zur Weiterleitung an einen 

spezialisierten Kollegen. 

 

Terminvereinbarung: 

Als nächster Schritt wird ein Termin für weiterführende Gespräche vereinbart. Hierbei wird 

bewusst auf eine angenehme Terminplanung geachtet, indem Entweder-oder-Fragen 

gestellt werden. Dies schafft Flexibilität und Berücksichtigung der Kundenpräferenzen. 

 

Anfang oder Ende der Woche?  
Montag oder Dienstag?  
vormittags oder nachmittags  
passt perfekt machen wir 17 oder 19 Uhr? 

 

Kommunikationsplattform: 

Schließlich wird die Kommunikationsplattform für das Gespräch ausgewählt. Die Optionen 

sind Zoom, Discord oder Instagram. Die Wahl erfolgt in Absprache mit dem Kunden, wobei 

im Falle von Discord direkt nach dem Benutzernamen gefragt wird. Alternativ wird auf 



Instagram oder Zoom gewartet, bis zwei Stunden vor dem Termin, und dann weitere Details 

übermittelt. 

 

 

Part 3 Brancheninterner schreibt dich an 

 

Er nimmt Kontakt auf, um euch für eine Zusammenarbeit zu gewinnen. Der grobe Ablauf wurde 

bereits allgemein behandelt. Es ist wichtig, die formelle Anrede zu vermeiden und keinen Druck 

auszuüben. 

 

Nach einem lockeren Small Talk geht es darum, ernstere Fragen zu klären: 

 

Was genau machst du beruflich? 

Seit wann bist du in diesem Bereich tätig? 

Wie erfolgreich warst du bisher finanziell? 

 

Wir bieten ein innovatives "Bundle Stepping"-Programm an, das noch recht neu ist und daher wenig 

Konkurrenz aufweist. Wir sind überzeugt, dass wir dir dabei helfen können, deine Einnahmen zu 

steigern, insbesondere wenn diese bisher nicht zufriedenstellend waren. 

 

Wenn du angibst, dass dir das nötige Wissen fehlt, um deine Einnahmen zu erhöhen, betonen wir, 

dass das kein Problem ist. Gerade als Neuling und in der Lernphase kannst du davon profitieren. Wir 

leiten dich gerne an einen ausgebildeten Spezialisten weiter, der dir in einem kostenlosen 

Onlinegespräch zeigt, wie du deine Einnahmen verbessern kannst. 

 

Anschließend kannst du normal Termine vereinbaren, indem wir den gleichen Prozess wie in den 

vorherigen Abschnitten verwenden. Dabei steht weiterhin eine lockere und unterstützende 

Kommunikation im Vordergrund. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

Urheberrechtsverletzungsklausel 
Diese PDF-Datei enthält Materialien, die durch Urheberrechte geschützt sind und Eigentum von 

FOElite sind. Jegliche unautorisierte Nutzung, Vervielfältigung, Verbreitung oder öffentliche 
Darstellung dieser Materialien stellt eine Verletzung der Urheberrechte dar. 

 

Verstoß und Konsequenzen: 
Im Falle einer festgestellten Urheberrechtsverletzung behält sich FOElite das Recht vor, rechtliche 
Schritte einzuleiten, um die Verletzung zu beenden und Schadenersatz für entstandene Schäden 

geltend zu machen. Dies kann zivil- und/oder strafrechtliche Maßnahmen einschließen. Grundsätzlich 
entsteht bei jedem Urheberrechtsbruch eine Schadensersatzforderung von mindestens 50.000€. 

 

Meldung von Urheberrechtsverletzungen: 
Wenn Sie der Meinung sind, dass Ihre Urheberrechte verletzt wurden oder Sie Informationen über 

eine mögliche Urheberrechtsverletzung haben, kontaktieren Sie bitte uns. 
 

Erlaubte Nutzung: 
Die Nutzung dieser Materialien ist nur gemäß den ausdrücklichen schriftlichen Genehmigungen von 

FOElite gestattet. 
Wir appellieren an alle Benutzer, die Urheberrechte zu respektieren und die Materialien gemäß den 

geltenden Gesetzen und Genehmigungen zu verwenden. 
 

 

 

 


